Kundberdttelse

Lantbrukskooperativ
sparar pengar och okar
effektiviteten

Lantmdnnen

Sokes: ett effektivt strategiskt inkopsverktyg som
levererar data som underlag for beslut

Lantmdnnen dr ett lantbrukskooperativ som bygger pé den djupa kunskap som
lantbrukare har forvdrvat under generationer. Lantmdnnen fér lantbrukare att
trivas och arbeta tillsammans sd att alla kan ta fullt ansvar for sina produkter
frdn dkern till matbordet. Lantmdnnen dr delaktiga vid varje steg, frén
odlingsverksamheten, genom vdrdekedjan och frén sé@dd till skord. Lantmdnnen
dgs av svenska lantbrukare och Sverige dr deras bas, med Ostersjdomrédet som
en utdokad hemmamarknad.

Lantmdnnen behovde ett effektivt strategiskt inkopsverktyg for att hantera
flera pdgdende forhandlingar samtidigt. De behdvde ocks@ sammanstdlla
insamlingen av RFx-data fran leverantérer i ett mer strukturerat format sd att de
kunde anvdnda informationen flera gdnger vid beslutsfattande och upprepade
forhandlingar.

"Med [Unit4 Source-to-Contract by Scanmarket (S2C) dr detta enkelt eftersom
du sparar data i plattformen, och dessa data kan enkelt nds av alla anvéndare
ndr som helst. Tidigare var det vanliga arbetssdttet att en person sparade
uppgifterna pd sin egen dator, och ndr det sedan var dags for omférhandling
behovde ofta hela projektet dterskapas”, sdger Josefin Kronstrand,
upphandlingschef pé& Lantménnen.

Data att grunda beslut pa

Lantmdnnen valde S2C for den digitala transformationen av sin
upphandlingsprocess. S2C dr en integrerad plattform som ger kontroll 6ver
kostnader och mojligheten att snabbt fatta datadrivna beslut samtidigt

som regelefterlevnad uppratthdlls. Med Unit4 eRFx by Scanmarket (eRFx)
konsolideras utformningen, distributionen, insamlingen och analysen av RFl:er,
RFP:er och RFQ:er i en automatiserad plattform som &kar effektiviteten och
mojliggor delning av data i hela organisationen.

Unit4 eAuction by Scanmarket (eAuction) dr ett upphandlingsverktyg som
anvdnder webbaserad programvara for att potentiella leverantdrer ska kunna
konkurrera online i realtid och ange priser for varor eller tjdnster.

eAuctions anvdnds for att f& bdsta mojliga vdrde pd produkter och tjdnster
inom en rad olika kategorier, vilket hjdlper upphandlare att forhandla med
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Produkt

Unit4 Source-to-Contract by
Scanmarket (S2C)

Utmaningar

Lantmdnnen behévde ett effektivt
strategiskt inkopsverktyg for att
hantera flera pdgédende férhandl-
ingar samtidigt. De behovde ocksa
sammanstdlla insamlingen av
RFx-data fran leverantorer i ett mer
strukturerat format sa att de kunde
ateranvdnda informationen vid
beslut och upprepade férhandlingar.
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BESPARINGAR EFFEKTIVITET
Kostnads- Okad arbets-

besparingar effektivitet ger
pd ca10 % avkastning pé

investeringen
redan frén start
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“Anledningen till att vi valde Unit4 Source-to-Contract var att det var
enkelt for bade interna anvdndare och de tillfrdgade leverantérerna.
Utbildning krdvs sdllan for anbudsgivare.”

fler leverantoérer och slippa ldgga
for mycket tid pa tidskrévande
diskussioner.

eAuctions dr mycket effektivare dn
traditionella férhandlingar och ger
en transparens for alla processer
och sdnker slutpriset genom 6kad
konkurrens mellan leverantdrer.

Intuitivt anvdndargrdnssnitt
kraver vdldigt lite utbildning

Josefin sdger: "Anledningen till

att vi valde S2C var pd grund av

hur enkelt det var bdade for vara
interna anvdndare och for de
tillfrdgade leverantérerna. Utbildning
krdvs sdllan for anbudsgivare. Vi
kopte initialt bara eRFx-verktyget
och utdkade det sedan dven

med eAuction-programmet.
Implementeringen av S2C var mycket
smidig. Utbildningen frédn S2C-teamet
var bra och vi kunde komma igéng
mycket snabbt. Det dr enkelt att f&
supporthjdlp och supporten dr snabb
och professionell.”

Resultat: Besparingar pa
10 % och okad effektivitet

“Vi anvander S2C for en dngd
kategorier, bland annat direkt

och indirekt material men ocksé
r@varor som har mycket varierande
marknadsférhdllanden och
prissattning. Med hjdlp av eAuction-
verktyget fick vi avkastning

pd investeringen redan under

den forsta processen, inklusive
kostnadsbesparingar pd cirka 10 % och
okad arbetseffektivitet”, sdger Josefin.

Josefin Kronstrand
Upphandlingschef, Lantmd&nnen

Nyckeln till framgdng
Josefin sdger: "For nya anvdndare
som precis har inlett sin resa har vi
flera réd:

1

| borjan kan ni kora testprojekt
med interna intressenter. Genom
att lGta dem att ta rollen som
anbudsgivare och képare kan ni
sdkerstdlla bekrdfta att alla era
dokument dr latta att forsté och
ger konkurrenskraftiga anbud.”

Utnyttja eLearning-modulen fullt
ut. Det finns mycket information
ddar som kan vara till stor hjalp.”

Var uppmdrksam pd de typer av
fragor ni anvdnder, sdrskilt i RFI-

och RFP-faserna. Det kan vara
fordelaktigt att samla in viktig
kvalitativ information, men tdnk
pd att kvalitativa svar kan krdva
ytterligare tid och eftertanke
vid utvdrdering. Frdgor som dr
mer specifika och kvantitativa
blir lGttare att jdmfora mellan
anbuden.”

Vart mal dr att fortsdtta sprida
kunskapen internt om férdelarna med
verktyget och att visa bdsta praxis for
att fa fler anvdndare och 6ka antalet
interna anvdndare. Vi planerar for ett
Okat nyttjande under de kommande
@ren, sdrskilt inom eAuctions.”
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